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Nem kérek tobb hirlevelet!

Képzelj el egy piacot, ahol van két dinnyearus.

Az aru mindkett6nél gyonyori, zamatos. Erett, zold, kicsi, nagy vegyesen.

Minden vev6 megtalalja a neki tetsz6t, a szamara megfelel6t.

Az egyik arusnak mégis egy hokedlije van, a masiknak napernydje, asztala, széke.
Ha a termék, az ar, a lehetséges vevokor ugyanaz, akkor mégis miért ez a kiilonbség?

A vev6 miért éppen a masik eladot valasztja?

Mert a masik tett érte.

Az egyik kiszolgalja azokat a vevOket, akik kérnek téle, a masik viszont minden arra
sétalot megkérdez, hogy szereti-e a mézédes dinnyét, és hogy kostolna-e egy kicsit?

Ez pedig kimutathato kiilonbséget jelent a bevételében.

Van egy rossz hirem.

A Te vevéid is ugyanigy miikodnek, csak Te nem dinnyét adsz el nekik.

Mondhatod erre, hogy Te mégsem allithatsz meg mindenkit az utcan, nem mehetsz
oda minden lehetséges vevédhoz!

Dehogynem.

Csak meg kell talalnod a modjat.

Ha életben akarsz maradni, ha a véallalkozisodat fenn akarod tartani, vagy a gyerekedre
akarod Orokiteni, mést nem is tehetsz.

Ugyanis ha nincs, vagy nincs elég vevdd, az nagy probléma szamodra.

Probléma, mert biztosan tonkremész.

Tehat tenned kell azért, hogy tobb vevdd legyen.
Klasszikus eszkoz, ha reklamozol, hirdetsz.
Megjelensz kiilonb6z6 forumokon, hogy talalkozz a lehetséges vevéiddel.

Ez mind szép, azonban ma mar ez nem elég.
Akkor?

Van egy ismerdsom, aki egy szerviz tulajdonosa.

Régota miikodik a cége, nem most kezdte a szakmat.

Vildgosan az értésemre adta, nem szeret hiranyagokat kapni.

Zavarjak a hirlevelek, hiszen nem tudja mind elolvasni és nem is akarja.

O sem kiild6tt hiranyagokat magérdl, mert azt gondolta, ez csak elriasztja a lehetséges

tigyfeleit.

- De vajon mindenki hasonl6an gondolkodik, mint 6?

Aztan egyszer csak kiprobalt egy szolid kupon reklamot, hirlevél formajaban... és bejott
neki! Kimutathat6 eredménye volt!

... Hat mégis van abban valami, hogy az tigyfelekért harcolni kell ...

Persze megvaltozott a vilagnézete...

R4&jott, hogy a struccpolitika nem hoz eredményt.

Ha nem tudnak réla, ha nem ismerik 6t, a termékét, a szolgaltatasat, akkor hogyan is
varja el, hogy tobb bevételt jelentd tigyfele legyen?
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Vagy itt egy valoban brilians otlet:

Te is jarsz vasarolni.

A bevasarlo kozpontokban, a kozértekben a pénztar el6tt kozvetleniil van a csokis,
ragos, elemes pult. Vettél mar arrél valamit, amit korabban egyaltalan nem akartal?
Oszintén! Na, ugye!

A megoldas mindig nagyon egyszert, mindig banalis és soha nem tart 6rokké.
A bomba 6tlet persze ritka.

Viszont tanulhatunk egymastol.
Az én hirleveleim gondolat-ébresztésre szolgalnak.

Minden eset, vagy tanulméany, amit leirok, mar megtortént valakivel, kitaposta valaki
azt az osvényt, és jar rajta azota is. Sikeresen.

El6fordulhat, hogy olyan dologrdl irok, vagy irtam korabban, amit mar Te magad is
probaltal. Valahogy Neked mégsem ment.
Persze ez is lehet, nem vagyunk egyformak, nem ugyanazok a vevdink... de nagyon
hasonlbak!
Eppen ezért, ha Gjra gondolod, ha egy kicsit masképp csinalsz valamit, mar miikodik
is!

... Vagy csak piszok szerencséje volt annak a masik illet6nek ...

Ne feledd, a vevéiden milik a jovéd, a vevéidet viszont Te magad valasztod meg,
vonzod be magadhoz!

Bizonyitottan Neked is tobb vevdd lesz, ha a megfelels iigyviteli rendszert hasznalod.
Mondom, hasznélod!

Konnyitsd meg az életed!
Hivj most, hogy megtudd a részleteket!

Dolgozz Te is igy! Hivj most!
Telefon: +36 1 284 00 30
E-mail: autosoft@autosoft.hu
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